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Una de las caracteristicas fundamentales de la burguesia del Antiguo Régimen
es la intensa movilidad social que experimentaban sus componentes. En el marco
de una sociedad estamental en la que el incremento de la consideracion de que go-
zaban sus individuos se realizaba con mucha lentitud, implicando la intervencion
de varias generaciones de un mismo linaje familiar, la participacion en el mundo
de los negocios constituia un mecanismo que aceleraba notablemente el proceso,
hasta el punto de que podia ser protagonizado integramente por un solo individuo.
Sin embargo, este fenomeno se hallaba limitado por el sistema de valores domi-
nante, que otorgaba la preeminencia social a la nobleza, exaltando las virtudes he-
reditarias que se derivaban de esta condicién y menospreciando a los sectores so-
ciales no privilegiados, sobre todo si se hallaban relacionados con una actividad
laboral concreta. El proceso de oligarquizacion de los gobiernos municipales, que
culmind con la generalizacion en el siglo XVII de los estatutos de limpieza de
sangre y la exclusion de los que se hallaban vinculados con el ejercicio de oficios
viles, resulta revelador tanto del triunfo de aquellos valores como de las barreras
puestas por las elites dominantes a la presion ascendente de los sectores vincula-
dos con el mundo de los negocios®. Sin embargo, estos prejuicios comenzaron a

* Este trabajo forma parte de un proyecto financiado por la Direccion General de Investiga-
cion del Ministerio de Educacion y Ciencia, con fondos FEDER: “El Reino de Valencia en el
marco de una Monarquia Compuesta: un modelo de gobierno y sociedad desde una perspectiva
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Saitabi, 58 (2008), pp. 317 - 327




318 Ricardo Franch Benavent

erosionarse a partir de mediados de dicha centuria como consecuencia de la apli-
cacion progresiva de directrices politicas de caracter mercantilista, ya que el incre-
mento del poder de la monarquia se vinculaba con el aumento de la produccion y
la riqueza de sus subditos. De ahi la proliferacion de disposiciones tendentes a
dignificar el comercio y el fomento de la actividad productiva, colocando inicial-
mente en el mundo de los negocios la frontera que separaba las actividades “hono-
rables” de las que implicaban el ejercicio de oficios viles, en la linea de los postu-
lados defendidos por J. Savary en su “Parfait Negociant”. Los hitos legislativos
basicos de esta tendencia se enmarcan en el caso espaifiol entre la Pragmatica de
1682 que permitia a la nobleza el ejercicio de actividades empresariales de carac-
ter manufacturero y la Real Cédula de dignificacion de los oficios de 1783. A ello
se afladieron las crecientes necesidades financieras de la monarquia, que no sola-
mente le impulsé al ennoblecimiento de los hombres de negocios que prestaban
servicios relevantes, sino que recurrié también a la venalidad de numerosos cargos
publicos cuya posesion implicaba la obtencion de la distincion nobiliaria. Aquella
no se detuvo solamente en el &mbito municipal, que es el mas conocido, sino que
llego6 a abarcar a la propia oficialidad del ejército, como ha revelado el reciente es-
tudio de F. Anddjar’. La incidencia de estos factores en una centuria de intenso
crecimiento econémico, como lo fue el siglo XVIII, favorecio notablemente el as-
censo social de un nutrido sector de la burguesia de negocios. Aunque ello implico
la asuncién del sistema de valores nobiliario por parte de los que culminaron el
proceso, el progresivo cambio econémico que se fue experimentando dio lugar
también a una lenta transformacion de los comportamientos sociales de las nuevas
elites ascendentes.

El sistema de valores propio de la sociedad estamental era el que condicionaba
no solo las relaciones sociales de la burguesia mercantil sino también el propio
mecanismo de realizacion de los negocios. Este estaba condicionado, tanto o mas
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verse en Familia, poderosos y oligarquias (F. Chacon Jiménez y J. Hernandez Franco, eds.).
Murcia, 2001.

3 Francisco Anddjar Castillo, El sonido del dinero. Monarquia, ejército y venalidad en la Es-
pariia del siglo XVIII. Madrid, 2004. Sobre la venalidad de los cargos municipales, ver el clasico
trabajo de Antonio Dominguez Ortiz, “La venta de cargos y oficios publicos en Castilla y sus
consecuencias economicas y sociales”, en Anuario de Historia Econémica y Social, n° 3. Madrid,
1970, pp. 105-137. Su extension a los territorios de la Corona de Aragoén en el siglo XVIII ha sido
estudiada en el caso catalan por Josep M?* Torras i Ribé, Los mecanismos del poder. Los ayunta-
mientos catalanes durante el siglo XVIII. Barcelona, 2003; y en el valenciano por M* del Carmen
Irles Vicente, Al servicio de los Borbones. Los regidores valencianos en el siglo XVIII. Valencia,
1996. Para el caso concreto de la ciudad de Valencia, ver Encarna Garcia Monerris, La monarquia
absoluta y el municipio borbonico. La reorganizacion de la oligarquia urbana en el ayuntamiento
de Valencia (1707-1800). Madrid, 1991. Sobre la burguesia espafiola, ver los trabajos recopilados
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que por el volumen de capital disponible, por la red de relaciones clientelares en la
que se insertaba el individuo. Teniendo en cuenta la practica inexistencia de enti-
dades financieras, era aquella la que generaba la base para la obtencion del crédito
indispensable para la realizacion del negocio. Permitia, asi mismo, el acceso a la
informacién de los mercados distantes en los que se operaba, posibilitando la ob-
tencion en ellos de una base de apoyo imprescindible para el ejercicio de la activi-
dad. La trascendencia que se otorgaba a las relaciones de confianza marcaba in-
cluso el medio a través del cual se efectuaba el negocio principal, determinando el
predominio de las empresas individuales o de las sociedades “colectivas o genera-
les” que tenian un elevado componente familiar*. Todo ello otorga una gran tras-
cendencia al estudio de la configuracion de redes de relaciones basadas, como era
habitual en la sociedad tradicional, en el parentesco, la vecindad, el paisanaje o la
amistad. En su conformacion, jugaba un papel fundamental el matrimonio, ya que
constituia el medio a través del cual se lograba la insercion en una red comercial
previamente existente, se consolidaban los vinculos econémicos creados con ante-
rioridad y se reforzaba la cohesion interna del grupo. La primera de las estrategias
aludidas ha sido ilustrada perfectamente por P. Fernandez en el caso de Cadiz,
quien ha subrayado que los inmigrantes que acudian a la ciudad tras el traslado de
la Casa de la Contratacion contraian matrimonio antes de matricularse en la Carre-
ra de Indias con el fin de obtener la informacion, las relaciones y el dinero que ne-
cesitaban para introducirse en el comercio colonial. El mismo objetivo se lograba
entrando al servicio de una casa mercantil e intensificando las relaciones con el ti-
tular de la misma hasta el punto de lograr contraer matrimonio con una de sus hi-
jas. La frecuencia con la que ello daba lugar a la constitucion de una nueva socie-
dad, que integraba al suegro y al yerno con el fin de evitar la salida de la dote y
fortalecer el negocio con las posibles aportaciones que realizase el segundo, ha
dado lugar a la acufiacion del concepto de “yernocracia” para calificar esta estra-
tegia. Este fue el mecanismo que utiliz6 también, por ejemplo, la familia Gloria
para consolidar su ascenso desde el mundo artesanal al mercantil, al contraer ma-
trimonio Bernardo Gloria Bosch con la hija del comerciante matriculado y ciuda-
dano honrado Ramoén Pico, con el que constituyd una sociedad mercantil que sir-
vi6 de base para su actividad independiente posterior®.

De todas formas, no cabe duda que el objetivo fundamental de las relaciones
matrimoniales era la consolidacion de los vinculos econdmicos previamente exis-

4 Carlos Petit, La compaiiia mercantil bajo el régimen de las Ordenanzas del Consulado de
Bilbao. 1737-1829. Sevilla, 1979. Sobre el predominio de los negocios individuales y de las socie-
dades “colectivas o generales” en el caso valenciano, ver Ricardo Franch Benavent, Crecimiento
comercial y enriquecimiento burgués en la Valencia del siglo XVIII. Valencia, 1986, pp. 239-287.

5 Roberto Fernandez Diaz, “La burguesia barcelonesa en el siglo XVIII: la familia Gloria”,
en La economia espainola al final del antiguo régimen. II. Manufacturas (P. Tedde, ed.). Madrid,
1982, pp. 3-131. Sobre las estrategias aludidas en el caso gaditano, ver Paloma Fernandez Pérez,
El rostro familiar de la metropoli. Redes de parentesco y lazos mercantiles en Cadiz, 1700-1812.
Madrid, 1997, pp. 132y 162.
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tentes y el reforzamiento de la cohesion interna del grupo. Esto es lo que explica
el intenso predominio que tenian los matrimonios de caracter endogamico. La es-
tricta endogamia de caracter ocupacional o profesional era muy elevada, situando-
se en el 70,5% entre los comerciantes y banqueros madrilefios estudiados de 1750
a 1850 y en el 72% para los varones y el 83% para las mujeres en el caso de los
comerciantes valencianos del siglo XVIII®. Incluso entre estos Gltimos se ha podi-
do detectar la tendencia al enlace matrimonial entre casas comerciales que ejer-
cian un tipo de trafico similar, diferenciandose la red que vinculaba a los comer-
ciantes especializados en el trafico sedero de la que unia a los que efectuaban un
trafico mas diversificado. En cada una de ellas se aprecia, asi mismo, la tendencia
al enlace entre casas que tenian una entidad econdémica similar. Igualmente, se
constata la existencia de redes especificas basadas en el paisanaje, sobre todo en
el caso de los comerciantes de origen extranjero. Las estrategias matrimoniales de
estos ultimos tendian a evolucionar desde una intensa endogamia familiar y nacio-
nal, en su etapa inicial de asentamiento, hacia una mayor endogamia profesional y
social, que ampliaba su circulo de relaciones en el mundo de los negocios y facilita-
ba su aproximacion a las elites locales. Pero, a pesar de que esta ultima circunstan-
cia les permitia insertarse en la sociedad de acogida, seguian manteniendo los
vinculos originales con el colectivo nacional del que procedian. Esta circunstancia
constituia realmente un factor fundamental de su estrategia mercantil, como se ha
podido comprobar mediante el analisis de la correspondencia de la dinastia Bensi de
Barcelona, ya que permitia aprovechar la diaspora mercantil genovesa para disponer
de una red de corresponsales de absoluta confianza en las plazas mas importantes
con las que se operaba’. En todo caso, las complejas redes que se iban tejiendo a tra-
vés de las diversas estrategias aludidas se reforzaban periddicamente mediante enla-
ces matrimoniales entre miembros del mismo grupo familiar, bien obteniendo la co-
rrespondiente dispensa eclesiastica o bien reencadenando la alianza cuando se
superaban los grados de parentesco prohibidos por la legislaciéon candnica.

¢ Ricardo Franch Benavent, “Las relaciones matrimoniales de la burguesia mercantil valen-
ciana dieciochesca”, en La burguesia espariola... cit. Vol. 11, pp. 783-794. Sobre las relaciones
matrimoniales de los comerciantes y banqueros madrilefios, ver Jesus Cruz, Los notables de Ma-
drid. Las bases sociales de la revolucion liberal espaiiola. Madrid, 2000, pp. 247-250.

7 Juan Carlos Maixé Altés, Comercio y banca en la Cataluiia del siglo XVIII. La comparia
Bensi y Merizano de Barcelona (1724-1750). La Corufa, 1994. Sobre los comportamientos so-
ciales de los extranjeros, ver los trabajos reunidos en M* Begoia Villar Garcia y Pilar Pezzi Cris-
tobal (eds.), Los extranjeros en la Esparia moderna. Actas del I Coloquio Internacional. Malaga,
2003. Aparte de mi colaboracion en esta obra (“El papel de los extranjeros en las actividades ar-
tesanales y comerciales del Mediterraneo espanol durante la Edad Moderna”, Vol. I, pp. 39-71),
he analizado el caso especifico de los italianos en Ricardo Franch Benavent, “La inmigracion ita-
liana en la Espafia Moderna”, en La inmigracion en Espaiia (A. Eiras y D.L. Gonzalez, coords.).
Santiago de Compostela, 2004, pp. 103-145. Sobre el caso concreto de los genoveses, ver Ricar-
do Franch, “Los genoveses en la Espafla moderna: finanzas, comercio y actividad laboral de los
protagonistas de un intenso flujo migratorio”, en Genova. Una “porta” del Mediterraneo (L. Galli-
nari, ed.), Génova, 2005, pp. 643-683.
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Teniendo en cuenta la trascendencia que adquiria el matrimonio en la ejecu-
cion de las estrategias sociales aludidas, es 16gico que su concertacion fuese obje-
to de una cuidadosa preparacion, tratando de evitar que el azar o las inclinaciones
pasionales de los jovenes ejerciesen una influencia determinante. Es decir, aquel
no se derivaba del amor de los futuros conyuges, sino de la “conveniencia” de sus
familias. No obstante, la imposicion de sus criterios se hallaba dificultada por la
insistencia de la iglesia en la necesidad del mutuo consentimiento de los conyuges
a la hora de contraer matrimonio. Igualmente, la autoridad paterna se hallaba debi-
litada por la legislacion sucesoria, ya que, hasta la emision de la Pragmatica de
1776, no se podia privar a los hijos de la dote o la legitima correspondiente. Fue
precisamente la necesidad de evitar el “desorden” de contraer matrimonio sin el
consentimiento paterno que se estaba extendiendo en la sociedad de la época lo
que impulsé a la monarquia a la emision de dicha disposicion. Aunque en ella se
rechazaban los vetos arbitrarios, disponiendo que se debia prestar el consentimien-
to ““...si no tuvieren justa y racional causa para negarlo, como lo seria si el tal ma-
trimonio ofendiese gravemente al honor de la familia o perjudicase al estado...”,
fue solo a partir de entonces cuando los padres pudieron privar de los efectos civi-
les a los matrimonios que se contraian en contra de su voluntad. Con anterioridad,
el tnico mecanismo de que disponian al respecto era la aplicacion rigurosa de la
legislacion sucesoria con el fin de reducir todo lo posible la parte de la herencia
que se les adjudicaba. El ejemplo mas evidente de su utilizacion lo constituyen los
sucesivos testamentos otorgados por el comerciante valenciano Jos¢ Bertran y Ra-
mon en los afios 1752 y 1753. En el primero de ellos distribuy6 sus bienes de for-
ma totalmente equilibrada, ya que nombré herederas universales a sus dos hijas
Margarita y Dionisia. Llegd incluso a disponer la creacion de un vinculo para cada
una de ellas, utilizando la facultad que habia obtenido al efecto por Real Cédula
de 25 de noviembre de 1749. No obstante, esta clausula fue revocada en el nuevo
testamento que otorgd en 1753. Pero lo mas revelador es que en esta disposicion
mantuvo la distribucion igualitaria de su herencia, aunque con una importante sal-
vedad: si su hija Dionisia no contraia matrimonio con “...persona que sea de mi
aprobacion...”, sufriria como represalia la concesion de las mejoras del quinto y el
tercio en favor de su hermana Margarita. Esta ultima ya se habia casado con un
comerciante de origen francés, Juan Lamarque. En cambio, parece que las inclina-
ciones sentimentales de Dionisia no resultaban nada satisfactorias para su padre.
Su oposicion era tan firme que llegd a incluir en el testamento aludido la siguiente
disposicion:

...Y a fin de que se sepa, quando se ofresca, la persona en la que no es de mi
gusto se case dicha Dionisia Bertran y Bonet, doncella, mi hija, y que no sera ja-
mas de mi aprobacion y contemplacion; declaro que el nombre de la tal persona
se halla escrito en un papel firmado de mi mano con fecha de este dia, que tengo
en una de las gabetas del escritorio de mi casa, cerrado con oblea a modo de car-
ta misiva, que tiene encima por sobrescrito este titulo: “Papel reservado”. De
suerte que, aunque yo fallezca y esté hecha la division y particion de mis bienes,



322  Ricardo Franch Benavent

siempre ha de subsistir lo prevenido en dicho papel; y en qualquier tiempo que
se case la dicha Dionisia Bertran, mi hija, con la tal persona contenida en el cita-
do papel, se ha de sacar el tercio y remanente del quinto de todos los dichos mis
bienes y herencia, y entregarse por via de mejora a la mencionada Margarita
Bertran, mi hija, en el modo y forma que arriba queda prevenido...

Como se ha podido apreciar, el veto impuesto a la persona que no consideraba
satisfactoria se mantenia tras su muerte, y podia significar la modificacion de la
legitima incluso después de haberse realizado ya la distribuciéon de la herencia.
Esta determinacion debio surtir los frutos deseados, pues Dionisia Bertran contra-
jo finalmente matrimonio con Bernardo Lasala San German, uno de los comer-
ciantes mas acaudalados de la Valencia de finales del siglo XVIII, procreando un
total de 11 hijos, segun consta en los testamentos que ambos otorgaron en 17868

Realmente, la distribucion hereditaria del patrimonio acumulado tenia una
trascendencia similar a la del matrimonio a la hora de lograr la reproduccion del
grupo social o consolidar el ascenso conseguido. El principal problema que se
planteaba en este sentido eran los efectos disgregadores ocasionados por el relati-
vo igualitarismo que imponia el sistema hereditario castellano. Con el fin de con-
trarrestar su incidencia, se ha podido constatar la utilizacion de diversas estrate-
gias por parte de la burguesia mercantil. En el caso gaditano, P. Fernandez ha
comprobado que el problema afectaba, sobre todo, a los comerciantes mas acauda-
lados, ya que eran los que solian tener una descendencia mas numerosa. Del anali-
sis de una nutrida muestra de testamentos deduce la utilizacion de tres mecanis-
mos fundamentales para impedir la disgregacion del patrimonio: evitar la salida de
la dote mediante la asociacion del yerno en el negocio familiar; destinar algunas
de las hijas a la vida religiosa, logrando la renuncia de su legitima; utilizar las me-
joras del tercio y el remanente del quinto para acumular la mayor parte del patri-
monio en favor de alguno de los hijos, fundando uno o varios vinculos en caso de
hallarse en proceso de ennoblecimiento. En el caso valenciano se ha podido com-
probar que este ultimo mecanismo era el mas comunmente utilizado. Ademas de
los comerciantes que carecian de descendencia, que constituian algo mas de la
cuarta parte de la muestra de 177 testamentos analizada, fueron muy pocos los
que no recurrieron a su utilizacidn, ya que ésta se produce en el 66% de los casos.
Lo mas frecuente es la utilizacion de la mejora del quinto de libre disposicion, a la
que recurren el 60% de los testadores, con un claro predominio de las mujeres en-
tre ellos. Su destino basico es beneficiar al conyuge o favorecer a alguno de los hi-

8 Archivo del Colegio del Corpus Christi de Valencia (A.C.C.Ch.V.). Protocolos. Sig. 3888.
Afo 1786. Fols. 306r-312v. Los sucesivos testamentos de José Bertran y Ramon se hallan en Ar-
chivo del Reino de Valencia (A.R.V.). Protocolos. Sig. 7885. Afio 1752. Fols. 144r-150r. Protoco-
los. Sig. 6411. Afio 1753. Fols. 99v-106r. El estudio de las estrategias sociales aludidas puede
verse con mayor detalle en Ricardo Franch Benavent, “Mentalidad y estrategias sociales de la eli-
te comercial valenciana dieciochesca”, en Burgueses o ciudadanos en la Espaiia Moderna (F.J.
Aranda, coord.). Cuenca, 2003, pp. 397-431.
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jos que se consideran mas desprotegidos, bien por su edad inferior o por su condi-
cion de solteros. En cambio, la mejora del tercio es utilizada por el 36% de los tes-
tadores, existiendo un claro predominio de los varones entre ellos y orientandose
también mayoritariamente a favorecer a los hijos del mismo sexo. Si su presencia
ya revela la voluntad de concentrar buena parte del patrimonio acumulado en la
descendencia masculina, el fendmeno se aprecia en mayor medida cuando los tes-
tadores optaron por utilizar los dos tipos de mejoras aludidas, lo que ocurre en el
30% de los testamentos analizados. Son ellos los que evidencian mejor la voluntad
de limitar la posible disgregacion del patrimonio familiar que permitia la legisla-
cion castellana, puesto que destinaban casi la mitad de €l a beneficiar a algunos de
sus descendientes, siendo los varones los mas favorecidos. Realmente, es cuando
se dispone del testamento de ambos conyuges cuando se aprecia mejor el resulta-
do de dichas estrategias. Un buen ejemplo, en este sentido, lo constituyen los tes-
tamentos de Bernardo Lassala en 1762 y de su esposa, Inés San German, en 1774.
Aquel era un comerciante de origen francés muy enriquecido que habia adquirido
un seflorio en su Bearne natal y logrado el “reconocimiento” de su condicion de
“hidalgo de sangre” en 1751. Aunque disponia de cinco hijos, tres varones y dos
mujeres, excluyd de su herencia, a cambio de una renta vitalicia, a uno de ellos
que habia ingresado en la orden jesuita y concentrd las mejoras del quinto (que
gozaria solo vitaliciamente su mujer) y el tercio en los otros dos hijos varones,
instituyendo un mayorazgo en favor del primogénito en el que incluyo el sefiorio
adquirido en el Bearne. Pero lo mas revelador es que Inés San German hizo lo
propio con el segundo hijo varén, en favor del cual instituy6 otro mayorazgo que
integraba la mejora del tercio realizada. Es decir, el grueso de la herencia de am-
bos conyuges beneficid a los dos hijos varones no eclesiasticos, vinculdndose per-
petuamente mediante la constitucion de sendos mayorazgos, mientras que las dos
hijas solo recibieron la parte mas reducida de ambas legitimas que permitia la le-
gislacion vigente’.

La fundacion de vinculos o mayorazgos es el aspecto mas revelador de los afa-
nes de ascenso social que tenian los comerciantes, ya que con ello se emulaba el
estilo de vida rentista propio de la nobleza y se sentaban las bases para la obten-
cion de una distincion social que comportase su integracion en ella. El proceso so-
lia ser objeto de una cuidadosa preparacion, lo que implicaba la ejecucion de es-
trategias que solo lograban sus efectos al cabo de un largo periodo temporal. Se
iniciaba con la consolidacion de una buena parte de la fortuna mediante la ad-
quisicion de bienes inmuebles o derechos que comportasen una cierta seguridad

° Ambos testamentos se hallan en A.C.C.Ch.V. Protocolos. Sig. 3948. Afio 1762. Fols. 32v-
41r. A.R.V. Protocolos. Sig. 8163. Aflo 1774. Fols. 69v-75r. Los resultados del analisis de la
muestra de 177 testamentos de comerciantes valencianos pueden verse en Ricardo Franch Bena-
vent, “Mentalidad y estrategias sociales...”” cit., pp. 410-416. Sobre las estrategias detectadas en el
caso gaditano, ver Paloma Fernandez Pérez, “Bienestar y pobreza. El impacto del sistema de he-
rencia castellano en Cadiz, el «emporio del orbe» (1700-1810)”, en Revista de Historia Econd-
mica. Ao XV, n° 2. Madrid, 1997, pp. 243-268.
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(censos consignativos, deuda publica, cargos del estado, etc.). La composicion de
aquellos se ajustaba también a las condiciones del area geografica en la que se
operaba, siendo mayoritariamente urbanos en ciudades que disponian de grandes
posibilidades de expansion, como Madrid o Cadiz, y rasticos en las ubicadas en
las zonas agrarias mas ricas o dindmicas, como Valencia'®. Paralelamente, se trata-
ba de adquirir alguna distincion social que comportase la elevacion del rango fa-
miliar en la jerarquia estamental. Este es el caso, por ejemplo, de la designacion
como familiar del Santo Oficio de la localidad, lo que, aparte de implicar la perte-
nencia a una jurisdiccion especifica y diferenciada del resto de la vecindad, supo-
nia la exencion de oficios y cargas concejiles, alojamientos de tropas y repartos de
bagajes y paja, ademas de la posibilidad de la posesion de armas. Algunas de estas
ventajas se lograban también interviniendo en la recaudacion de las rentas reales,
aunque solo fuese mediante la contratacion por parte del arrendatario de las mis-
mas, si bien este “abuso” fue combatido por la monarquia en las disposiciones
emitidas al efecto en 1728 y 1747. La intervencion en el arrendamiento de dere-
chos fiscales o el abastecimiento urbano era también una magnifica via de aproxi-
macion al gobierno municipal que podia conducir a la integracion en la oligarquia
mediante la adquisicion de una regiduria, circunstancia que fue facilitada en la
Corona de Aragdn por el proceso de enajenacion emprendido por la monarquia en
1739. Tgualmente, la intensa venalidad de cargos de la oficialidad del ejército que
se produjo a lo largo de la centuria, como ha demostrado el estudio de F. Andujar,
constituyo6 otra via de acceso a la condicion nobiliaria, ya que fue la burguesia
mercantil, sobre todo la gaditana y la mas vinculada con el trafico americano, el
grupo que adquiri6é la mayor parte de los despachos enajenados. Pero no cabe
duda que fue la Real Cédula de dignificacion de los oficios de 1783 la que facilito
considerablemente el proceso de ennoblecimiento, ya que en ella se preveia su
concesion a los comerciantes o artesanos que hubiesen prestado un servicio desta-
cado en el ejercicio de su actividad. El proceso de ascenso podia continuar me-
diante la adquisicion de un sefiorio o de un habito de una orden militar que aquila-
tase el rango nobiliario obtenido, culminando con el acceso a la nobleza titulada.
La consecucion de este ultimo objetivo era mas habitual entre los grandes fi-
nancieros que desarrollaban su actividad en los circulos préximos a la corte, como
es el caso de la familia Goyeneche, que en dos generaciones logr6 obtener tres titu-
los nobiliarios, incorporando otros tres con posterioridad, entre los que se encontra-

10 Ricardo Franch Benavent, El capital comercial valenciano en el siglo XVIII. Valencia,
1989. Para Madrid y Cadiz, aparte de los estudios de Jests Cruz y Paloma Fernandez citados con
anterioridad, ver también Antonio Garcia-Baquero Gonzalez, Cdadiz y el Atlantico (1717-1778).
Sevilla, 1976.

! Santiago Aquerreta, Negocios y finanzas en el siglo XVIII: la familia Goyeneche. Pamplo-
na, 2001. Sobre el mundo financiero, ver la recopilacion de trabajos que se halla en Capitalismo
mercantil en la Esparia del siglo XVIII (R. Torres Sanchez, ed.). Pamplona, 2000. Para el periodo
anterior, ver la reciente obra de Carmen Sanz Ayan, Estado, monarquia y finanzas. Estudios de
historia financiera en tiempos de los Austrias. Madrid, 2004.
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ba el de conde de Gausa obtenido por su paisano Miguel de Muzquiz!!. Pero, sin al-
canzar tanta brillantez, el proceso también era culminado por los comerciantes de
provincias mas enriquecidos. Una buena muestra en este sentido es el caso de Félix
Pastor, el comerciante sedero mas importante de la ciudad de Valencia, ya que lo-
gro llevarlo a cabo integramente a lo largo de su vida. Partiendo de unos origenes
relativamente modestos e iniciando su actividad a mediados del siglo XVIII, en
1774 ya obtuvo la primera distincion social al adquirir la condicion de familiar del
Santo Oficio. Desplegd con posterioridad una intensa actividad para cultivar su
imagen publica, realizando un generoso donativo a la monarquia durante la guerra
de independencia de las Trece Colonias Americanas y financiando diversas obras
benéficas en su localidad, entre las que se hallaba la creacion de dos colegios para
mejorar la instruccion de los nifios de escasos recursos. Invirtid, ademads, algo mas
de 1,5 millones de reales de vellon en la adquisicion de bienes inmuebles, la mayo-
ria de los cuales eran tierras ubicadas en la fértil huerta de la ciudad. Con estas ba-
ses, y alegando ademas las grandes ventajas sociales que se derivaban del trafico
que efectuaba, en la linea de los requisitos previstos en la Real Cédula de 1783, lo-
gro la concesion del privilegio de hidalguia en 1786. No obstante, no se contento
con ello, y continud con su estrategia de ascenso social logrando que su unica hija
contrajese matrimonio con Vicente Tamarit y Genovés, hijo de otro comerciante se-
dero que habia logrado también dicho privilegio en 1788, lo que implicaba que su
descendencia gozaria de la condicion nobiliaria por ambos linajes familiares. Si-
guié cultivando su imagen publica al colaborar en la financiacion de la guerra con-
tra la Convencion, y obtuvo autorizacion para fundar un mayorazgo en el que vin-
culdé bienes inmuebles por valor de mas de tres millones de reales de vellon.
Finalmente, en 1797 adquiri6 en publica subasta el titulo de marqués de Contreras
por precio de 22.000 ducados, obteniendo poco después la facultad de cambiar su
denominacion por la de marqués de San Joaquin y Pastor!2.

Ciertamente, el ennoblecimiento solia comportar la asuncion del sistema de
valores aristocratico y de los prejuicios sociales propios de la sociedad estamental.
En el caso de Félix Pastor el fendmeno se manifestd perfectamente en las propias
escrituras de fundacion de mayorazgo de 1794 y 1802, en las que incluy6 una
clausula que prohibia a sus sucesores no solo ejercer oficios viles, sino también
contraer matrimonio con descendientes de quienes los hubiesen ejercido, “...aun-
que éste haya sido noble por su nacimiento...”. El menosprecio del trabajo manual,
a pesar de la tentativa de dignificacion que supuso la Real Cédula de 1783, era
ampliamente compartido por los comerciantes al por mayor valencianos, como re-
vela la oposicion presentada en el afio 1800 por los Cuerpos de Comercio a la in-
tegracion en su matricula de los comerciantes al por menor, alegando su condicion
de tenderos. De ahi la reaccion airada de aquellos que habian logrado culminar su
ascenso social cuando la monarquia ordend la incorporacion de éstos en dicha ins-

12 Su trayectoria ha sido analizada con mayor detalle en Ricardo Franch, E/ capital comercial
valenciano... cit., pp. 92-107.



326 Ricardo Franch Benavent

titucion al afio siguiente, llegando a reclamar su inscripcion en una matricula sepa-
rada de nobles. Realmente, el comportamiento social del burgués mas representa-
tivo de la Espafia de finales del Antiguo Régimen, Francisco de Cabarrus, puede
resultar revelador de la vigencia del sistema de valores propio de la sociedad esta-
mental a pesar del cambio econdémico y politico que se estaba experimentando. Je-
sus Cruz ha insistido en este fendémeno, subrayando el contraste existente entre el
discurso publico de Cabarrus, en el que se presentaba como hombre de negocios
innovador y defensor de las ideas del primer liberalismo, y la practica privada de
una persona que aun estaba completamente imbuida de los valores clientelares tra-
dicionales. A pesar de defender en sus escritos la libertad individual y justificar la
preeminencia social en base al mérito personal, cuestionando el caracter heredita-
rio de la nobleza y proponiendo la abolicion del mayorazgo, no tuvo ningtn reparo
en constituir uno de ellos en favor de su hijo primogénito Domingo, en el que vin-
cul6 también el titulo nobiliario que habia obtenido. En su transmision, no tuvo
nada en cuenta los principios meritocraticos que habia defendido, convirtiéndose
Domingo, que contrajo un matrimonio de conveniencia con la hija del rico comer-
ciante malaguefio Tomas de Quilty, en un firme defensor de la preeminencia social
de la nobleza en la Espaiia de la primera mitad del siglo XIX"3.

No cabe duda que todo ello revela la lentitud con la que se estaba produciendo
el cambio social, aunque tampoco parece realista extremar el fendmeno hasta el
punto de defender la existencia de un completo inmovilismo durante el conjunto
del periodo moderno. Aunque el comportamiento descrito se ajusta al modelo de la
“traicion de la burguesia” que formul6 inicialmente F. Braudel, hay que tener en
cuenta que este concepto ha sido intensamente matizado por la historiografia pos-
terior, llegandose a cuestionar su propia conveniencia en la medida en que supone
una interpretacion presentista y teleoldgica de la dinamica historica'®. La adquisi-
cién de bienes inmuebles efectuada por los miembros de dicho sector social no
puede seguir considerandose como un proceso de caracter retrogrado y anticapita-
lista, contraponiéndolo con el probable “progreso” que hubiese implicado el man-
tenimiento de los capitales en los sectores mercantil y manufacturero. Fue, de he-
cho, un comportamiento habitual de todos los sectores burgueses, desde los
italianos en la Baja Edad Media hasta los ingleses de finales de la Edad Moderna,
sin que ello constituyese un obstaculo para el crecimiento manufacturero cuando

13 El comportamiento ambivalente de Francisco de Cabarrus es analizado en Jesus Cruz, Op.
cit., pp. 179-196. Sobre la oposicion de los Cuerpos de Comercio de Valencia a la integracion en
su matricula de los comerciantes al por menor, ver Ricardo Franch, Crecimiento comercial... cit.,
pp. 196-204.

4 El modelo fue formulado en Fernand Braudel, EI Mediterraneo y el mundo mediterrdaneo
en la época de Felipe 1I. México, 1976, vol. 11, p. 99. Ya fue matizado en Fernand Braudel, Civi-
lizacion material, economia y capitalismo. Siglos XV-XVIII. Vol. 2. Los juegos del intercambio.
Madrid, 1984. Los efectos beneficiosos de la inversion agraria de la burguesia son claramente
defendidos por Henry Kamen, £/ siglo de hierro. Cambio social en Europa, 1550-1660. Madrid,
1982, p. 214.
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existia un sector que dispusiese de las condiciones adecuadas. Su motivacion basi-
ca era la consolidacion del patrimonio mediante la adquisicion de bienes que com-
portasen una mayor seguridad en la inversion, contrarrestando los riesgos inheren-
tes al negocio. Obedecia, ademas, al prestigio social que comportaba la percepcion
de rentas inmobiliarias y a la relativa rentabilidad que generaba su explotacion. De
hecho, todo parece indicar que la extension de la propiedad burguesa contribuyd a
la modernizacion de la agricultura, patrocinando la realizacion de inversiones, ra-
cionalizando los métodos de explotacion y estimulando la comercializacion y es-
pecializacidon de la produccién en funcidén de las necesidades del mercado. Y el
cambio econdmico fue contribuyendo progresivamente a la modificacion de los
comportamientos sociales. La mayor racionalidad con que los nuevos nobles admi-
nistraban sus patrimonios contrastaba con el relativo desinterés y el menosprecio
de los valores mercantiles inherentes al sistema de valores tradicional de la aristo-
cracia. Aunque las disposiciones adoptadas por la monarquia no desterraron com-
pletamente los viejos prejuicios sociales, contribuyeron notablemente a estimular
la inversion productiva de los capitales, convirtiendo la generacion de riqueza en
uno de los objetivos basicos de la sociedad, en la medida en que revertia en el for-
talecimiento del poder del estado. De esta forma, la riqueza constituyd uno de los
requisitos basicos tanto para ascender en la jerarquia social como para mantenerse
en la cima de ella. De ahi que, aunque formalmente se mantuviesen muchos prejui-
cios y comportamientos propios de la vieja sociedad, los valores propiamente bur-
gueses inherentes a la generacion de riqueza fueron disolviendo progresivamente
los pilares mas caracteristicos sobre los que se sustentaba la sociedad estamental.
La trascendencia otorgada a la riqueza como principio basico de jerarquizacion era
claramente planteada por Félix Pastor cuando justificaba su decision de constituir
un mayorazgo en 1794 con el siguiente argumento:

...por quanto las familias y memorias de las personas Ylustres se conservan y
perpetian teniendo fondos para alimentarse con la decencia correspondiente a su
distinguida calidad y nacimiento; Y, al contrario, por su defecto se aniquilan y
obscurecen, como la experiencia lo acredita, pues se ven precisadas a mendigar y
sugetarse a oficios indecorosos y tal vez a incurrir en los mas execrables excesos
contra ambas Majestades, efecto todo de la indigencia que por la division de los
bienes padecen...'.

Las estrategias tendentes a preservar la integridad del patrimonio cobraban, de
esta forma, una redoblada trascendencia. Pero, asi mismo, se tomaba conciencia de
la necesidad de racionalizar la administracion del patrimonio, adoptando las medi-
das pertinentes para mantener o incrementar el volumen de ingresos que generaba.
No cabe duda que todo ello tenia que comportar una progresiva modificacion tanto
del sistema de valores como de los comportamientos sociales dominantes.

15 A.C.C.Ch.V. Protocolos. Sig. 4685. Afio 1794. Fols. 239r-421v.






